
 

 

 

 

 

 

 

« BONNE RESOLUTION : AMELIORER SA GESTION DE CABINET ET SA RELATION CLIENT - 

Maîtriser et valoriser vos honoraires d'avocat - 1ère séance (2H LIVE) » 

Mardi 13 octobre 2026, de 11h30 à 13h30, à distance 

par Me Ganaëlle SOUSSENS, Avocate à Paris 

 

 

PROGRAMME 

 
 

1- Mon C.A. cible 

a. Fixer son objectif de facturation 

b. Les chiffres pour fixer son C.A. cible 

c. Rémunération et investissements 

d. Le temps : une ressource finie 

e. Facturable vs non facturable 

f. Décliner son objectif de C.A. 

g. Fil rouge : calculer votre C.A. cible 

h. Mon objectif est-il S.M.A.R.T. ? 

 

2- Facturer mieux 

a. Repenser sa facturation : des exemples 

b. La gamme des services 

c. Les leviers pour facturer plus 

d. Le 1er RDV payant : 7.500 € / an 

e. La proposition d’honoraires 

f. Exemple : proposition par étape 

g. La convention : un outil de travail 

h. Encaisser : les enjeux pratiques 

i. Impayés et contestation 

 
 


